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STRIJDLUSTIG REDBREAST FINANCIERT

UW JURIDISCHE PROCEDURE.

e zou het niet verwachten in de beton-
J jungle, maar aan de hoofdstedelijke
Zuidas is een roodborstje neergestreken.
Het zoetsappige imago dat aan dit vogeltje
kleeft is volgens Redbreast-oprichter Rein
Philips niet geheel terecht. ‘Roodborstjes
staan symbool voor hoop. Daarnaast zijn ze
behoorlijk strijdlustig.” En strijdlust is wat
Philips zijn cliénten onder andere biedt.
Redbreast financiert en beheert juridische
procedures, ook wel third party litigation
funding of procesfinanciering genaamd.
Het is overgewaaid uit de Angelsaksische
landen, waar bedrijven zochten naar een
manier om kosten en risico’s die kleven aan
complexe, juridische procedures beheers-
baar te maken. ‘Procederen is duur, geen
corebusiness voor zo'n bedrijf en er gaat
veel tijd en energie in zitten. Veel onder-
nemingen zien daar tegenop’, aldus Philips.
‘Daarom hebben wij de benodigde deskun-
digheid en financiéle middelen bijeenge-
bracht om de kosten en eventueel ook het
beheer van de procedure op ons te nemen.
Als vergoeding vragen we een percentage
van de opbrengst. No cure no pay.’

Dat Philips, tot voor kort werkzaam als
advocaat bij Resor, voor zichzelf begon is
eerder toeval dan een uitgestippeld plan.
Zijn enige ervaring als ondernemer deed
hij vele jaren geleden op als tuinman in het
Zuid-Franse Antibes. Hij staat er echter
niet alleen voor: twee toezichthoudende
bestuursleden, Sijmen De Ranitz (adviseur
van Resor en oud-partner De Brauw) en
[lan Spinath (partner Spinath & Wakkie),
bieden ondersteuning. Deze juridische
zwaargewichten beoordelen de procedures
die Philips geschikt acht. Geeft het hele
bestuur groen licht, dan is het de beurt aan
een ‘investment committee’. Pas als ook dat
akkoord is, wordt de zaak aangenomen.

Echte concurrentie ondervindt het in
november gestarte Redbreast nog niet,
want wat het doet is in Nederland nog vrij
uniek. Er zijn wel andere procesfinanciers
actief, maar die vissen grotendeels in een
andere vijver. Redbreast stelt namelijk

als supplementaire eis dat de verwachte
opbrengsten die uit de vordering voort-
vloeien meer dan vijf miljoen euro bedra-
gen. Kunnen we daarmee constateren dat
Redbreast het krabbelwerk aan anderen
overlaat? ‘Nee, maar wij hebben er bewust
voor gekozen ons te richten op een beperkt
aantal omvangrijke claims in plaats van een
groot aantal kleine. Het is ook een beetje
“schoenmaker blijf bij je leest”. Als advo-
caat hield ik mij bezig met omvangrijkere
zaken; die vinden wij het interessantst en
daarin hebben we ook de meeste ervaring’
Maar neemt de procesfinancier daarmee
zelf geen enorm risico? ‘Een enkele zaak
financieren is risicovol, maar dat geldt veel
minder als je investeert in vijf, zes of tien
zaken', zegt Philips. ‘Je moet goed weten
wat je doet en een lange adem hebben.
Met ons netwerk van advocaten en andere
experts maken we een inschatting van het
procesverloop en de kosten. De private
investeerders achter ons bedrijf zorgen
daarnaast voor een goedgevulde oorlogs-
kas.” Wie dat zijn wil Philips niet zeggen.
Klinkt allemaal prachtig, maar het zal
ondernemingen vermoedelijk een aardige
bom duiten kosten. ‘Wat is veel? Afhanke-
lijk van het risico en de omvang van de
zaak gaat twintig tot veertig procent van de
opbrengst naar Redbreast en zijn investeer-
ders. Het merendeel gaat dus naar onze
cliénten. Toch mooi voor een zaak die zon-
der ons misschien niet gevoerd zou zijn. En
bedenk dat wij door onze expertise ook
waarde kunnen toevoegen aan de zaak.’




